Don’t think of an elephant

Know your values and frame the debate.
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Am Beispiel der USA wird gezeigt, wie Werte durch Begriffe
vermittelt werden und wie damit die o6ffentliche Meinung
beeinflusst wird. Lakoff zeigt in Don’t think of an elephant
anschaulich, wie Sprache Werte transportiert und wie
gefahrlich es 1ist, die Sprache des politischen Gegners zu
ubernehmen. Obwohl man meint, dem Gegner zu widersprechen,
bestatigt man ihm durch die von ihm vorgegebenen Begriffe. Ein
anderes Beispiel ist die Verwendung negativer Begriffe, obwohl
doch etwas Positives hervorgehoben werden soll. Viele
engagierte Menschen heben hervor, dass sie einen Eingriff
verhindert (negativ) haben. Besser ware es jedoch, zu betonen,
was man alles bewahrt (positiv) hat.

Erhaltlich auch uUber die Global Marshall Plan Foundation.
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